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株式会社エイチ・アイ・エス 法人営業本部  

  担当：金澤由季  

【2021年2月16日(火)】  

Presented by 



１. 自己紹介 

２. イントロダクション～HISってどんな会社？ 

３. 「旅する やさい」のはじまり 

４. 「旅する やさい」のビジネスモデル 

５. 今後の展開 

本日のスケジュール 

ココから！ 
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私がお話しします！ 
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株式会社エイチ・アイ・エス 

法人営業本部 インセンティブ＆カンファレンス事業部 

金澤由季（かなざわゆき） 

東京都青梅市出身。 

2013年の入社当初より団体旅行の営業職につき、 

生命保険や建設業・エンターテインメント業界など、 

幅広い業界を担当。 

小規模～1,000名規模のインセンディブツアーを 

国内・海外問わず運営した経験あり。 

趣味は秘境などの穴場ビーチ旅行！ 

ベスト訪問地はギリシャのミコノス島 
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             ってどんな会社？ 
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・旅行事業 

・テーマパーク事業 

・ホテル事業 

・エネルギー事業 

・商社事業 

・交通事業 

・ロボット事業 

・保険事業 

・ライフサポート事業 

・飲食事業     …等々 
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             ってどんな会社？ 



この時期だからこそ、改めて、HISグループの

全スタッフに問いたい。 

「夢はあるか」 

「自分で考えて、楽しく仕事が出来ているか」 

これからの時代を作るHISグループの全スタッ

フに、今直面する危機が新たな可能性を見出す

絶好の機会だと、繰り返し伝えたい。 

Change ＆ Create 挑戦者であれ。 
（2020年12月メッセージより） 
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様々な形で世界を繋ぎ、「世界平和・相互理解の促進に貢献する」という 

企業理念の実現に向け挑戦を続ける。 

危機こそチャンスーそこには常に“挑戦者”というアイデンティティーが存在する。 

             ってどんな会社？ 
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本題です！ 
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私たちは食・自然に生かされている！ 
衣食住の中でも唯一「食」だけはなくてはならないもの 
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実際に農業体験に挑戦 



� 青梅トマトガーデン�  
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「2人だから、来てくれるだけで本当に助かるの」 

夏のビニールハウスの中は40℃ 
天井の方はなんと50℃にも 
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これは傷がついてるから売れない 
夏は気温があがりすぎて成長しすぎてしまうことも・・・ 
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「生産者の苦労を知ると食べ物の価値は変わる」 
あまりの美味しさにトマト嫌いを克服！ 



気づきから得たもの 

 新しい生活様式を通し、 

  "食の大切さ" を改めて実感した今、 

 旅行会社だからこそできることがある。 

 オンラインとオフラインを通じて 

 農業と地域活性化に貢献したい！ 
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「旅する やさい」構想 
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きっかけ コロナ禍でスタッフが農作業ボランティアに参加、生活の基盤でもあり喜びでもある
「食」に対して、何かできないか考える。 

課題 飽食時代の到来により食への関心が薄れ、高齢化・跡継ぎ問題など人口減少による農業
衰退も進んでいる。それに伴い、地域コミュニティの衰退が加速している。 

構想 

旅行を基盤に作り上げた全世界70ヶ国の営業拠点ネットワークを活用し、新たな商品
開発・プロモーション・ツアー造成などHISならではのツーリズムの観点から価値提供
できる。 
2020年6月に発表したHIS FOOD PROJECTの一環として、"食を通じて、人とつなが
り、未来をつくる。"をビジョンに掲げ構想。 

オンラインとオフライン（農業体験ツアー）を通じて 

農業生産者とお客様を繋ぎ、農業の魅力を伝えることで"農業と地域活性化への貢献"を目指す。 
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「旅する やさい」のビジネスモデル 

旅する やさい 発信 

愛情ある物づくり 
人手不足・発信力不足 

コンテンツ造成・販売 

登録 

気づき・学び 

生産者 参加者 

食への知識不足 
体験コンテンツ需要 

申込・参加 
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ダイジェスト動画 



オンラインーお客様の反応 
オンラインクッキング 農家さんのお仕事 

農業体験でできること 

実際に農業体験に 
参加したいですか イベント満足度 

大変満足
50％ 満足50％ 

満足40％ 

大変満足
40％ 

普通20％ 

はい 
60％ 

いいえ 
40％ 大変満足

40％ 

満足50％ 

普通10％ 



オンラインー実施例 
 

●お客様とのコミュニケーションはチャット機能を利用し、質問はLIVEで回答 

 【食材郵送コース発送物】 
まちの駅青梅と連動 

・加藤シェフのパスタセット 
・加藤シェフのバーニャカウダソース 
・東京ピクルス(トマトの加工品) 
・青梅のお野菜2種類 
・青梅のパンフレット 



生産者の声 
Case.2 

山梨件笛吹市 中西農園 中西さん一家 

オンライン1/30、農業体験 春予定 
 

産直販売や加工品製造・桃専門カフェ経営を中心に桃農園

を経営、日頃購入いただく多くのファンに『もっと中西農

園を知っていただきたい』との想いから1月のオフ期に 

オンラインツアーを実施、更なるファン獲得を狙います。 

Case.1 

東京青梅市 トーキョートメート 山口真さん 

オンライン10/31・11/21、農業体験11/21以降 
 

企業の経営者でもありながら、『青梅を一流の田舎へ』と地域

の繁栄など日本中を元気な社会にする事を使命に日々奮闘中。 

農業事業にも参入し、地元青梅市の地域活性化に向けた活動の 

一環として「旅する やさい」に賛同。 
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ラスト！ 
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今後の展開 
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◆ 取り扱い地域拡充 3月に埼玉県さいたま市と東京都瑞穂町予定。 
オンラインツアーの詳細は事後資料で送付させていただきます。 
  

 
 
 
 
 
 
 
 

埼玉県:さいたま市 
しょうがのむし 

日本で初めてGinger Beerを
本格的に醸造するメーカー。 
ちょんまげがトレードマーク！ 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

東京都:瑞穂町 
近藤ファーム 

主に学校給食へ野菜を 
卸している生産者。教育機関へ
の新しい食育推進を目指す。 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

東京都:瑞穂町 
Base side farm 

新規就農と簡単な英会話を 
実施予定。親子でお楽しみ 
いただけるプラン。 



今後の展開 
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◆ サイトの開設・インターネット販売の展開 
 

◆ 法人・企業案件の取り扱い 
・食育推進として企業様とタイアップ 
・CSRの一環として 
・農業体験を通した人材研修プログラム 
 

◆ インバウンド需要の獲得 
・日本の新たな魅力をオンラインにて発信、 
 コロナ収束後のインバウンド需要に繋げる 
 

◆ 人手不足解消のための就農支援 
・農業体験をきっかけとしたパート、副業支援 
・外国人技能実習生とのマッチング支援 

 

サイト構築中 
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ご清聴ありがとうございました！ ご清聴ありがとうございました 

【問い合わせ】 

株式会社エイチ・アイ・エス 

「旅する やさい」デスク 

MAIL：his-green831@his-world.com 

Instagram お問い合わせ 

ぜひフォロー 
ください！ 
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